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宝马集团第二季度收益大幅增长
-税前利润增长32.9%，达12.32亿欧元

-销量及销售收入双创纪录
-销售收益率增至9.3%

-对全年赢利及销量的预估得到确认
（慕尼黑）继今年成功地取得开门红之后，宝马集团2006年第二季度业绩持续上升，这主要归功于销量的增长和更加良性的销售车型构成。宝马集团董事长庞克博士本周三在慕尼黑对此表示：“我们再次实现强劲的收益增长，并创造了新的销售收入及销量纪录。”这个成绩确保了宝马集团2006年全年目标的顺利实现，正如之前预测，2006年将成为公司历史上最成功的一年，庞克博士再次表示：“宝马集团今年的目标是实现税前利润40亿欧元，并创造新的销售纪录，”。
集团第二季度的收入攀升8.5%，达到131.93亿欧元（2005年同期：121.59亿欧元）。税前利润增长32.9%，达到12.32亿欧元（2005年同期：9.27亿欧元）。销售税前收益率也因此由去年同期的7.6%上升至9.3%，远远高于汽车行业的平均增长。第二季度净利润增长17.5%，达到7.87亿欧元（2005年同期：6.7亿欧元），普通股每股收益增长到1.2欧元（2005年同期：0.99欧元）。
前六个月收益创新纪录
宝马集团前六个月税前利润增长44.5%，达25.28亿欧元，创历史新高（2005年上半年：17.49亿欧元）。这其中包括5月初公布的，由宝马集团投资英国飞机发动机制造商劳斯莱斯公司可兑换债券，在第一季度已经获得的3.75亿欧元一次性收益。集团实现税后利润17.35亿欧元，增长45.2%（2005年上半年：11.95亿欧元）。收入增长10.2%，达248.11亿欧元（2005年上半年：225.16亿欧元）。即使排除由可兑换债券获得的额外收益，销售收益率仍增至8.6%（2005年上半年：8.0%）。不利的汇率变动以及较高的原材料价格的负面影响依然存在。就2006年上半年来看，汇率方面的负面影响是因为保障汇率变动的比率低于去年同期水平。下半年，宝马集团仍将面临更多不利的外部因素，其所带来的影响将持续到年底。

尽管有诸多不利的外界因素，但由于持续推行的提高效率和生产力的强有力措施，其负面影响不会达到2005年时的高水平。预期销量纪录的实现和良性发展的销售车型构成也将为集团收益做出更大的贡献。因此，即使将可兑换债券获得的额外收益排除在外，集团2006年的税前利润仍超过2005年。宝马集团的目标是在接下来的几年中，继续保持赢利性的增长并高于行业的平均水平。
员工总数保持不变
至2006年第二季度，宝马集团全球范围内共有员工106,150人，比去年同期略增长0.2%（2005年同期：105,888人）。
车型扩充
今年，宝马集团继续推出新的车型。6月，两款极具动感和运动性的新Z4 双门轿跑车及Z4 M 双门轿跑车上市。9月，新BMW 3系双门轿跑车及BMW X3的升级版也将面市。MINI家族在三年内也将加入新成员——一款内部空间更宽敞、功能更多样化的新车型。在超豪华细分领域，集团还将推出一款新劳斯莱斯敞篷车。
巩固全球高档汽车制造商领导地位
宝马集团的季度及半年销售均创新纪录，巩固了其作为全球高档汽车制造商的领导地位。2006年4月-6月，集团共销售BMW、MINI及Rolls-Royce品牌汽车365,547辆（2005年同期：354,324辆），增长3.2%。2006年上半年，集团汽车销量攀升8.0%，达698,470辆（2005年同期：646,531辆）。
2006年上半年，BMW品牌汽车销量增长11.0%，达597,120辆（2005年同期：538,132辆）。销售的上升主要得益于2005年3月上市的BMW 3系轿车，其销量同期增长36.9%，达175,141辆。BMW 3系旅行车于2005年9月上市，2006年上半年的销量几乎是2005年同期的一倍，增长95.6%，售出53,728辆。前6个月，共有254,338辆BMW 3系汽车交付到客户手中，同比增长30.0%。BMW 3系的销量占BMW品牌汽车总销量的43%。
BMW 5系销售同时增长。前6个月，销量增长4.8%，达118,570辆。BMW品牌旗舰车型——BMW 7系轿车销售增长势头同样迅猛，共售出25,434辆，增幅26.4%。自新一代BMW 7系轿车推出市场四年半以来，已有近235,000辆交付到客户手中。
MINI牛津工厂由于扩大产能至240,000辆的工程，影响了MINI品牌前6个月的销售。因产量减少，MINI上半年的销售相比同期下降6.5%，销量为101,063辆（2005年同期：108,114辆）。
Rolls-Royce品牌汽车销量与同期持平，共有287辆“幻影”交付到客户手中（2005年同期：285辆/+0.7%）。
汽车业务销售收益创新高
第二季度汽车业务税前利润同样受到不利的汇率及较高的原材料价格影响，但同时销售量的增加及更加合理的产品销售构成和零售价格体系对业绩起到推动作用。4月-6月，汽车业务收入增长8.7%，达129.43亿欧元（2005年同期：119.11亿欧元），创单个季度最高销量。税前利润攀升15.9%，达9.47亿欧元（2005年同期：8.17亿欧元）。销售收益率增至7.3%（2005年同期：6.9%）。
摩托车业务收益增加
年初因恶劣天气影响导致摩托车销量的减少，在第二季度基本弥补回来。4月-6月，共有37,052辆（2005年同期：35,983辆）摩托车交付到客户手中，增长3.0%。截止前6个月，销量的下滑已经减少至2.1%。摩托车业务收入略有下降，为4.19亿欧元（2005年同期：4.23亿欧元/-0.9%），但税前利润增加5.7%，达5,600万欧元（2005年同期：5,300万欧元），这主要归功于成功的产品攻略。
金融服务业务持续增长
2006年第二季度，集团金融服务业务持续增长。税前利润增长11.8%，达1.8亿欧元（2005年同期：1.61亿欧元）。资产负债表显示，截至2006年6月30日，业务收入增长12.5%，达414.20亿欧元；与经销商及零售客户新签约的租赁及融资合同增长11.1%，达2,179,933份。上半年，由宝马集团提供租赁或金融服务部门融资的新车销量比例为42.1%，比2005年同期高出0.9个百分点。
###
2006年完整的年中报告可从www.bmwgroup.com/ir下载。
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附：
宝马集团一览表
	
	2006年
第二季度
	2005年
第二季度
	浮动（%）

	产量
	
	
	

	汽车
辆
	355,072
	343,649
	3.3

	摩托车
辆
	31,531
	31,960
	-1.3

	
	
	
	

	交付量
	
	
	

	汽车
辆
	365,547
	354,324
	3.2

	   BMW
辆
	313,823
	298,745
	5.0

	   MINI 
辆
	51,544
	55,420
	-7.0

	   Rolls-Royce 
辆
	180
	159
	13.2

	摩托车
辆
	37,052
	35,983
	3.0

	 
	
	
	

	截至季度末员工人数
	106,150
	105,888
	0.2

	 
	
	
	

	现金流

百万欧元
	1,683
	1,529
	10.1

	运营现金流
                                     百万欧元
	2,522
	2,605
	-3.2

	
	
	
	

	 收入
百万欧元
	13,193
	12,159
	8.5

	   汽车 
百万欧元
	12,943
	11,911
	8.7

	   摩托车
百万欧元
	419
	423
	-0.9

	   金融服务                                        百万欧元
	2,869
	2,383
	20.4

	   调整项
百万欧元
	-3,038
	-2,558
	-

	税前利润1
百万欧元
	1,232
	927
	32.9

	   汽车
百万欧元
	947
	817
	15.9

	   摩托车 
百万欧元
	56
	53
	5.7

	   金融服务
百万欧元
	180
	161
	11.8

	   调整项
百万欧元
	49
	-104
	-

	收入税 
百万欧元
	-445
	-257
	73.2

	净利润1
百万欧元
	787
	670
	17.5

	每股收益1, 3 
欧元
	1.20/1.21
	0.99 / 1.00
	21.2/21.0


	
	2006年
前6个月
	2005年
前6个月
	浮动（%）

	产量
	
	
	

	汽车 
辆
	699,806
	645,402
	8.4

	摩托车
辆
	61,071
	57,940
	5.4

	
	
	
	

	交付量
	
	
	

	汽车 
辆
	698,470
	646,531
	8.0

	   BMW
辆
	597,120
	538,132
	11.0

	   MINI 
辆
	101,063
	108,114
	-6.5

	   Rolls-Royce 
辆
	287
	285
	0.7

	摩托车
辆
	56,103
	57,287
	-2.1

	 
	
	
	

	截至季度末员工人数
	106,150
	105,888
	0.2

	 
	
	
	

	现金流1
百万欧元
	3,314
	2,829
	17.1

	运营现金流2
百万欧元
	3,743
	3,721
	0.6

	
	
	
	

	 收入
百万欧元
	24,811
	22,516
	10.2

	   汽车 
百万欧元
	24,174
	21,865
	10.6

	   摩托车
百万欧元
	732
	741
	-1.2

	   金融服务                                        百万欧元
	5,607
	4,518
	24.1

	  调整项
百万欧元
	-5,702
	-4,608
	-

	税前利润1, 3
百万欧元
	2,528
	1,749
	44.5

	   汽车
百万欧元
	1,708
	1,527
	11.9

	   摩托车
百万欧元
	85
	84
	1.2

	   金融服务
 百万欧元
	353
	311
	13.5

	   调整项
百万欧元
	382
	-173
	-

	收入税 
百万欧元
	-793
	-554
	43.1

	净利润 1
百万欧元
	1,735
	1,195
	45.2

	每股收益 
欧元
	2.64/2.65
	1.77 / 1.78
	49.2/48.9


�上年数字由于养老准备金采用新的计算方法而有所调整。


�在2005年财务报告中，BMW集团对现金流的统计采用与金融市场的通用统计标准。在使用过去对现金流简明定义的基础上，BMW集团也公布了其运营活动中的现金流，后者符合“行业经营”中对现金流的定义。


3 适用于国际会计准则第33条所指的普通股和优先股。


1上年数字由于养老准备金采用新的计算方法而有所调整。


2 在2005年财务报告中，BMW集团对现金流的统计采用与金融市场的通用统计标准。在使用过去对现金流简明定义的基础上，BMW集团也公布了其运营活动中的现金流，后者符合“行业经营”中对现金流的定义。


3税前利润包括从劳斯莱斯公司部分可兑换债券中获得的3.75亿欧元的一次性收益。
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