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2006年宝马集团销售收入再创纪录
总收入增长5.0%，达489.99亿欧元

2007年销量期待新高

（慕尼黑）2006年，宝马集团持续成功发展，销量和收入再创新高。与上一年相比，集团收入增长5.0%，达489.99亿欧元（2005: 466.56亿欧元）。汽车业务的收入增长4.2%，达477.67亿欧元（2005: 458.61 亿欧元）。摩托车业务增长3.4%，达12.65亿欧元（2005: 12.23亿欧元）。金融服务收入增长17.8%，达110.79亿欧元（2005: 94.08亿欧元）。

2006年，宝马集团共交付客户1,373,970辆BMW、MINI和Rolls-Royce汽车，同比增长3.5%（2005: 1,327,992辆）。宝马集团董事长诺伯特•雷瑟夫博士周五在慕尼黑表示：“2006年是公司历史上最成功的财政年度。我们的销售业绩再创新高，这进一步巩固了宝马集团作为全球高档车制造商领导者的地位。”
2006年收益预期保持不变
基于这样骄人的业绩，宝马集团坚定了2006年的收益预期。增长的销量及内部效率的提高将在很大程度上抵消之前所公布的汇率变动及较高的原材料价格等不利外部因素的影响。雷瑟夫博士表示：“我们仍保持实现2006年税前收益40亿欧元的信心。”宝马集团将按常规在3月份公布收益数字。

2007年期待销量再创新高
得益于强大的品牌及产品线，宝马集团计划在2007年实现持续增长，预计销量超过140万辆。雷瑟夫博士强调说：“我们期待2007年再创销售新高，保持宝马集团在高档车市场的领先地位。集团三大品牌的销量将再创新纪录。”
资本支出增加

2006年，宝马集团资本支出43.13亿欧元（2005：39.93亿欧元），增长8.0%。依照《国际会计准则》，开发成本作为资产项增长10.0%，达15.36亿欧元（2005: 13.96亿欧元），原因是新产品开发的前期投入。2006年，宝马集团在资产、工厂和设备以及无形资产上的投资共计27.77亿欧元（2005: 25.97亿欧元），增长6.9%，生产网络的扩张是促成此部分投资增加的原因之一。

员工总数小幅增加

2006年，宝马集团员工总数小幅增加。截止2006年底，集团全球员工总数为106,575人，同比增长0.7%（截止到2005年12月31日: 105,798人）。因为部分实习员工的结业考试在2006年提前完成，截止12月31日，实习员工的数量略低于上一年，为4,359人（2005：4,464人）。
BMW, MINI以及Rolls-Royce分别成为各自细分市场中的销量冠军
2006年，宝马集团旗下三大品牌—BMW、MINI和Rolls-Royce都确立了在各自领域中的领导地位。

BMW汽车在2006年共售出1,185,088辆（2005: 1,126,768辆），同比增长5.2%。到目前为止，BMW 3系依然是宝马集团旗下最畅销的车型系列，共售出508,479辆（2005: 434,342辆），同比增长17.1%，占2006年BMW品牌总销量的43%。BMW 5系增长1.7%，以232,193辆（2005: 228,389 辆）的成绩位列第二。而BMW 1系以151,918辆的销售业绩名列季军（2005: 149,493辆），同比增长1.6%。2007年5月，BMW 1系将在紧凑型车级别中推出三门版。紧随其后的是BMW X3，销量达114,000辆（2005: 110,719辆），比上年增长3.0%。
因为车型换代，BMW X5的销量同比降低25.8%，共交付客户75,321辆汽车（2005: 101,537）。BMW 7系再次捍卫了其在豪华车市场的领导地位，销量增长0.3%，达50,227辆（2005: 50,062）。另外，共有30,981辆BMW Z4交付给用户，同比增长7.5%（2005: 28,808辆）。BMW 6系的销量为21,947辆，下降6%（2005: 23,340辆）。

由于牛津工厂的扩建工程，MINI的销量减少6.2%，共交付客户188,077辆汽车（2005: 200,428辆）。第二代MINI于2006年11月18日在欧洲市场上市。2007年，MINI的销量预计会大幅攀升，并有望刷新2005年的销售纪录。
劳斯莱斯品牌销量也有小幅增长，共向客户交付805辆“幻影”（2005: 796辆），较上年增长1.1%。自2003年劳斯莱斯品牌整合于宝马集团旗下，已连续三年实现销售增长。劳斯莱斯品牌车型仍在进一步丰富。在底特律车展上，两门敞篷“幻影”Drophead Coup首次面世。预计2007年夏天，这款新车型将在英国古德伍德工厂投产。

2006年摩托车年销量首次突破10万辆
2006年，宝马集团摩托车销量更上一层楼，年销量首次超过100,000辆，同比增长2.7%，达100,064辆（2005: 97,474辆）。

金融服务持续增长
2006年，宝马集团的金融服务业务持续增长。新签约零售客户合同增长4.0%，达244.49亿欧元（2005: 235.07亿欧元），创下新的纪录。由金融服务部门提供融资的新BMW和MINI车的销量比例增至42.4%（2005: 41.1%）。
附宝马集团数据一览表：
	
	2006
	2005
	增减幅度 %

	机动车产量（辆）
	
	 
	 

	  汽车

	1,366,838
	1,323,119
	+3.3

	  摩托车

	103,759
	92,012
	+12.8

	
	
	
	

	机动车交付量（辆）
	
	
	

	   汽车 

	1,373,970
	1,327,992
	+3.5

	   摩托车

	100,064
	97,474
	+2.7

	 
	
	
	

	截止年底员工总数
	106,575
	105,798
	+0.7

	
	
	
	

	集团收入（百万欧元）

	48,999
	46,656
	+5.0

	其中：
   汽车 

	47,767
	45,861
	+4.2

	   摩托车 

	1,265
	1,223
	+3.4

	   金融服务 

	11,079
	9,408
	+17.8

	   项目调整 

	-11,112
	-9,836
	-13.0

	
	
	
	

	资本支出（百万欧元） 

	4,313
	3,993
	+8.0
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