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BMW推进西区市场战略发展
（北京）3月15日和16日，宝马中国在风景秀丽的昆明和大理举行了BMW X全系列产品的西区试驾活动。试驾车型不仅有中国客户熟悉的BMW X3、X5和X6，还有这个家族的最新成员BMW X1。华晨宝马汽车有限公司销售副总裁段建军先生和宝马公司西区总监展飞先生出席了西区媒体座谈会，强调宝马将继续加强在西部市场的长期发展，为消费者提供更多卓越的产品，同时不断完善服务网络，进一步提高客户满意度，让更多宝马车迷和车主全方位感受“BMW之悦”。
华晨宝马汽车有限公司销售副总裁段建军先生表示：“近几年，中国西部地区的经济迅速发展，对高档车的需求也日益旺盛。2009年，宝马西区市场的销售增长达55.4%，成为宝马在中国增长最快的区域市场。同时，宝马西区的市场份额也提升了2.4%，这种迅速的增长趋势在全国区域市场都非常少见。宝马对西区的发展前景充满信心，并将继续致力于为广大的西区消费者呈献更丰富、多层次的BMW之悦。”
作为世界著名的高档汽车制造商，宝马一直致力于为客户提供最创新的技术和最卓越的设计。BMW X系列就是宝马开创全新细分市场的顶尖创新之作。1999年，第一代BMW X5将高雅动感的设计、豪华的选材和做工、卓越的公路性能及轿车般的操控性，与传统SUV的高座姿、大空间和多用途性完美融合，开创了Sports Activity Vehicle(SAV)细分市场，并引领豪华SUV市场10多年的发展。之后，BMW X3也凭借独特的设计理念取得了令人瞩目的成功。2007年推出的BMW X6又将BMW X 车型的典型特征与BMW Coupe双门轿跑车的灵动优雅完美融合，再次创造了一个全新的全能轿跑车细分市场。更受关注的是，2010年初上市的BMW X1又以惊艳的风采展示了X家族独一无二的气质。作为世界首款紧凑型豪华多功能运动车，X1将豪华、多功能性、紧凑的车身和驾驶乐趣完美结合，创造出独具一格的、率性的、城市化和个性化的全新驾驶体验。
目前，宝马在西区市场已拥有二十余家授权经销商。2010年，宝马的销售和服务网络将覆盖到更多的西区区域和城市。完善的服务网络、专业的服务团队、人性化的服务项目，以及丰富的产品体验和活动，将更好地满足西区广大车迷和客户的需求。
中文版媒体信息及高分辨率图片资料，请从以下网站下载
www.press.bmwgroup.com
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宝马集团
宝马集团是全世界最成功的汽车和摩托车制造商之一，旗下拥有BMW、MINI和Rolls-Royce三大品牌。作为一家全球性公司，宝马集团在13个国家拥有24家工厂，销售网络遍及140多个国家和地区。
2008年，宝马集团的全球总销量超过了143万辆汽车和10.1万辆摩托车。2008财年，集团总收入达532亿欧元，税前利润达9.21亿欧元。截至到2009年9月30日，宝马集团在全球的员工总数约为98,000名。
宝马集团的成功总是以前瞻未来和承担责任为基石。因此，宝马集团在整个价值链中贯彻生态和社会的可持续性发展，全面的产品责任以及明确的节能承诺已成为宝马集团长期战略的重要内容。基于上述努力，宝马集团已在过去五年连续被道琼斯可持续性发展指数评为汽车行业的领导者。
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