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BMW与中国民生银行签署战略合作协议
（北京）6月21日，BMW与中国民生银行战略合作协议签约仪式在中国民生银行大楼举行。华晨宝马总裁兼首席执行官康思远先生与中国民生银行行长洪崎先生共同签署了《华晨宝马汽车有限公司及宝马汽车金融（中国）有限公司与中国民生银行股份有限公司战略合作协议》，宝马汽车金融（中国）有限公司总经理兼首席执行官柯迪先生与中国民生银行信用卡中心总裁杨科先生共同签署了《汽车零售金融服务合作项目实施合同》。
BMW与中国民生银行的合作始于2009年，双方在集团采购以及各类市场活动方面均保持着积极的合作关系。此次战略合作协议内容涵盖汽车零售金融服务、集团采购、高尔夫球赛事合作等方面的内容。充满活力、快速发展的中国民生银行拥有清晰的高端战略思路和庞大的高端客户群，这与BMW品牌的形象和客户群体十分契合。该战略合作协议的签署堪称双方近年来成功合作的深入和延续。
合作提供汽车零售金融服务，促进客户满意度
随着信用卡业务在中国市场的迅速发展，信用卡已经成为广泛使用的个人消费信贷工具。中国民生银行信用卡中心在信用卡业务特别是信用卡高端客户服务方面积累了丰富的经验。宝马汽车金融（中国）有限公司希望通过与中国民生银行信用卡中心合作，为宝马品牌客户提供更多样化的购车方式，进一步提升客户对品牌化零售金融服务的满意度。
作为宝马金融的战略合作伙伴银行之一，中国民生银行信用卡中心将依照宝马金融的零售金融服务产品规划，陆续在全国30个城市的宝马授权经销商展厅推出“超低手续费率”的信用卡分期付款金融产品。双方还将就在更多城市推出更丰富的零售金融产品服务、开发联名信用卡等合作事项展开积极的探讨。
受到中国银行家的青睐，BMW 5系续写“梦想之悦”
全新第二代BMW 5系长轴距是华晨宝马专为中国客户量身定制的豪华商务轿车。这款专为中国而生的豪华商务轿车将美学设计、驾驶乐趣、乘坐舒适与高效环保前所未有地融为一体，自去年8月成功推出以来，赢得了无数中国高端商务人士的青睐。在上市后很短的时间内月销量即超过5000辆，而2011年前5个月更是取得了平均每月近6000辆的销售佳绩，市场份额增幅达10%以上，成为在中国上市的最为成功的豪华商务轿车。
本次中国民生银行选择的BMW 535Li豪华型，搭载了同级别中最为先进、性能卓越的宝马双涡管单涡轮增压6缸发动机，独一无二的8速自动变速箱，以及制动能量回收、电子随速助理转向、智能降阻进气格栅以及低滚阻节能轮胎等最新的高效节能技术。该款车不仅在动力表现和豪华特质上独占鳌头，而且具备出色的燃油经济性和环保性，堪称迄今最完美的豪华商务轿车。能够通过中国民生银行严格的集团采购审核标准，再次验证了BMW 5系Li的卓越品质和市场价值，进一步巩固了其作为中国高端商务人士梦想之车的美誉。        
此次与中国民生银行在集团采购方面的合作，是宝马大客户销售业务的成  功实例，反映出宝马坚定执行本地化战略以及为客户提供最优质用车方案的承诺。2010年BMW在企业销售方面实现了快速的发展. 分别与众多五星级酒店以及国航，南航等国有企业开展了成功的合作。
宝马公司与中国民生银行的战略合作是抓住机遇，共谋发展的重要标志。双方的精诚合作必将继续为客户提供优质完善的服务，在日益激烈的市场环境中实现优势互补、合作双赢！
中文版媒体信息及高分辨率图片资料，请从以下网站下载：
www.press.bmwgroup.com
欲了解更多宝马集团及产品信息，请登录：

http://www.bmw.com.cn
http://www.minichina.com.cn
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